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Bakgrunn 

• Moderne FBA fra slutten av 1980-tallet 

• FBA element i regjeringens ferskfiskstrategi 

– Kvotebonus som stimuli 

– Videreføres 
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Hvor mange driver FBA? 

• Fartøy 

– Ca. 40 over 1 tonn 

– 10–15 over 5 tonn 
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Foto: Tor Bjarne Stabell 



Er det noe å tjene på FBA? 

• Pris tom mai 12,20 kr rund 

– Gjennomsnitt 10,70 kr 

• Kvotebonus + 20 % torsk 
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Pris levende Pris tradisjonell Differanse

• Kostnader 

– Økt lott og avgifter 

– Ingen biprodukter/mindre bifangst 

– Flere sjøvær og landligge 

– Drift pumper 

– Investeringer 
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Lønnsomhet II 

• Tar utgangspunkt i fartøy som fisker 150 tonn torsk 

– Salgspris10,7 vs 12,2 kr/kg rundvekt 

– Lottandel 40%, samme mannskap 

– 16 sjøvær, +4 ved levendefangst, +2 dager landligge  

– Investeringer 400’ 
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Verdiøkning Fordeling

Salgsinntekt torsk 225

Lott 55

Biprod og bifangst 45

Avgifter 8

Drivstoff 11

Proviant/kaileie 5

Pumper 18

Avskrivninger 40

Annet

Resultat 43

Mengde Pris Verdi

Salgsinntekter Levendefangst 142.8 12.2 1 742.7

Trad levert ved levedefangst 35.7 10.7 382.1

Bifangst levendefangst 628.5

Tradisjonell levering 150 10.7 1 605.0

Lever 11.3 4.8 54.0

Hoder 30 1 30.0

Bifangst 528.0

Differanse salgsinntekter 536.3

Differansekostnader 333.6

Differanseinntekt 202.7



Intervju 

• Intervjuet 13 fartøyrepresentanter  

• Svært vanskelige vurderinger som ligger bak driftsvalg 

• Sprikende oppfatninger 

– Majoriteten oppfatter bonusen som svært viktig 

– Andre oppfatter at økte fangstkostnader veier opp 

 

• Mottakssituasjon 

– Flere oppfatter denne som vanskelig 
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Landsiden 

mai 2011 

• 7 mottak for levende torsk 

– 1 slakter direkte 

– 1 kombinerer oppfôring/korttidslagring 

– 3 korttidslagring 

• Redusert mengde i Båtsfjord og Havøysund 

• Økt på Bjarkøy 
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Strategi landside 

• Korttidslagring inntil 12 uker 

– Levering uvær 

– Levering sommer  

– Kvalitet henging 

– Kapasitetsutnyttelse  
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Villfangst Oppdrett Eksportpris

• Langtidslagring/oppfôring 

– Levering etter sesong 

– Økt mengde 



Økonomi landside 

• Korttidslagring 3 mnd 

• 1000 tonn, -0,75% per uke, dødelighet 5%, salg 868 tonn 

• Pris 20 vs 28 kr/kg 

• 10% premie til fisker  
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1000 kr

Verdiendring 2 733

Kjøp fisk 1 200

Arbeid 120

Nøter 250

Brønnbåt 217

Slakting

Avskrivninger 400

Kapital 150

Diverse 100

Resultat 296



Noen inntrykk fra største aktører 

• Mare AS (Havøysund) 

– Kjøpt om lag 250 tonn 

– Gått over fra fôring til korttidslagring i 4-6 uker 

– Sildeprisen doblet samt liten tilgang på små sild 

– Slakter ferdig før sommerferien 

• Gunnar Klo AS (Myre) 

– Kjøpt om lag 200 tonn 

– Tidligere både fôret og korttidslagret 

– Nå korttidslagring for å være leveringsdyktig ved uvær 

– Høy temperatur om sommeren gir høy dødelighet 

• Sjøfisk AS (Bjarkøy) 

– Kjøpt om lag 360 tonn fra mars tom mai 

– Kombinerer oppfôring og korttidslagring 
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Takk for meg! 

 


